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Social Selling BtoB

e Générer du business grace a une approche de Social Selling trés poussée sur LinkedIn (ventes
additionnelles, croisées, etc)

e Conquérir de nouveaux clients en publiant des contenus engageants et en construisant son influence
sur LinkedIn

e Optimiser son profil pour sortir du lot, développer un réseau fertile et se positionner stratégiquement
aupres de ses prospects et clients

e Devenir un as du Social Selling pour resserrer le lien avec ses clients, garantir leur fidélité
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